Kuukauden fillarinaama

TEKSTI JA KUVAT: MARKKU LIITIA

Kapylan maamerkki Velosport tayttaa 30 vuotta
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"ONKoO se
NIEMINEN

paikalla?"

Alka moni varttuneemman polven pyoréilijg, ainakin jos han

asuu paakaupunkiseudulla, ei ryhdy uuden maantiekiitgjan ostoa
harkitessaan etsimaan vaintoehtoja netista. Ei, han suuntaa
Velosportiin ja kysyy myyjaltga, onko Raimo Nieminen paikalla.
Colnagon tai OlImon osto on siksi tarkea juttu, etté sing voi
auttaa vain firman omistaja.
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Ratauralta plakkarissa
on 19 SM-kultaa seké
viisi Suomen ennéitysté,
joista pitkaikéisin kesti
voimassa 17 vuotta.

apylassd  sijaitseva, tana
vuonna 30 vuotta tayttava
Velosport on helsinkilaisille
véhén samanlainen késite
kuin Ekbergin kahvila tai
Akateemisen  kirjakaupan
paamyymala Pohjois-Esplanadin varrella.
Velosportin tietavit nimeltd kaikki, vaik-
ka eivét olisi kdyneet sielld koskaan. Va-
kioasiakkaat ovat kaikissa kolmessa pai-
kassa kuin kotonaan, mutta ensi kertaa
sisélle tuleva saattaa tuntea olonsa pikkui-
sen epavarmaksi. Toisella kerralla tuntuu
jo paremmalta.

Ekbergilla tai Akateemisessa kayva
asiakas ei joudu ainakaan vahingossa
kontaktiin toimitusjohtajan kanssa. Ve-
losportissa kauppias on paikalla useimmi-
ten ja osallistuu aktiivisesti myyntityshén.
Raimo Niemisen kanssa asioidessa tup-
paa menemé&dn aikaa sen verran, ettei
Velosportiin kannata tulla aivan lyhyella
ruokatunnilla. Kiireisen kannattaa iske&
kiinni nuorempaan myyjaan.

Velosport ei ole aina ollut Velosport
eika se ole aina toiminut Képylassa. Me-
nestyksekkaan aktiiviuran ratapyorailija-
nd tehnyt Raimo Nieminen kauppasi
alun perin konttorikoneita ja perusti
vuonna 1979 Pyorailyasujen Erikoisliike
Ronsportin. Alkuun firma toimi Niemisen
kerrostaloasunnossa Vantaan Martinlaak-
sossa, mutta pian yritys muutti talon poh-
jakerrokseen remontoituun liikkehuoneis-
toon.

- Tilaa oli 60 neli6ts, eika siella ollut
lainkaan ikkunoita. Teimme huoneistoon
hyvét valot ja sisustuksen, ja moni asiakas
olikin sisdén tullessaan yllattynyt tyylik-
kéista tiloista. Liike oli alkuun auki vain il-
taisin, silld en vield luopunut aikaisem-
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masta tyostani, Nieminen muistelee.

Pikku hiljaa valikoimiin tulivat myés pys-
rat, varustetarjonta kasvoi ja vuonna 1984
likkeen nimi muuttui Velosportiksi. Syrjai-
sestd Martinlaaksosta Nieminen siirsi yrityk-
senséd Kimmontielle Képyldan. Kimmontien
ja Velosportin nykyisen, Makeldnkadun ja
Viinolankadun kulmauksessa sijaitsevan lii-
kehuoneiston valilla liike ehti toimia muuta-
man vuoden pari sataa metrid pohjoisempa-
na Pohjolantien ja Méakelénkadun risteykses-
s8.

Velosportin alkuvuosiin liittyi yhdistymi-
nen kilpailevan yrityksen kanssa, kun Raimo
Nieminen ja Olmoa myynyt Antti "Ana"
Ruotsalo pistivét lilkkeensd yhteen. Velos-
port myi tuolloin Pinarelloa, Colnagoa ja De
Rosaa.

- Tuumimme, ettei kannata kilpailla toisil-
tamme jalkoja alta. Ana oli hyva liilkekump-
pani, vaikkei yhteisty6td kauhean montaa
vuotta kestanytkaan.

Edellinen lama 1990-luvun alussa ei ollut
Velosportille eikd Niemiselle helppo, vaikka
oma firma ei ollutkaan vaarassa. Velosport
toimitti maahantuojana tavaraa ympari Suo-
men, ja kun alan yrityksia alkoi menna kon-
kurssiin, maksut jaivat saamatta.

Raimo Niemisen rakkaus italialaisiin
pyoriin juontaa juurensa 1960-luvun alusta,
jolloin han aloitti kilpapyoérailijan uransa.
Vuosien 1966 ja 67 kesind Nieminen ja viisi
muuta suomalaista ajoi pohjoisitalialaisessa
Pejo-seurassa. Saman seuran ajajakaartiin
kuului myds hyvin menestynyt italialainen
Mino Denti.

Sittemmin Niemisen ratapyérailijan ura
jatkui menestyksekkaasti Suomessa. Plakka-
rissa on 19 SM-kultaa sek viisi Suomen en-
natysta, joista pitkaikaisin kesti voimassa 17
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vuotta. Ura loppui Miinchenin olym-
pialaisiin vuonna 1972, jolloin Nieminen
jai harmittavasti 18 sadasosasekuntia kar-
sintarajasta, eikd kisapaikkaa né&in ollen
herunut.

- Olin sopinut silloisen ty&nantajani
kanssa, ettd saan tarpeeksi harjoitteluva-
paata ennen olympialaisia. Sopimukseen
kuului kuitenkin ehto, ettd lopetan kisaa-
misen heti Miinchenin Kkisojen jalkeen,
Nieminen muistelee. Hanelld on edelleen
jaljella taulu, johon on koottu lehtileikkeita
olympiapaikan  jahtaamisesta  vuoden
1972 kesalla.

Vaikka Niemisen ja tyénantajan vélinen
"olympiasopimus” piti, jatkui miehen Kkil-
pailu-ura aina vuoteen 1980. Miinchenin
olympiavuoden jalkeenkin SM-mitaleita
kertyi melkoinen tukku.

Italian-kesiensa peruina Nieminen oppi
auttavasti italiaa, ja kielitaito on pysynyt
sittemmin ylld lukuisten Italian-matkojen
ansiosta.

- Ymmarran italiaa edelleen aika hyvin,
vaikka puhuminen onkin heikompaa. Ny-
kyaan kaytan likematkoilla suomalaissyn-
tyistd, mutta pitkdan Italiassa asunutta
tulkkia.

Raimo Nieminen kertoo olevansa tata
nykyd pitkdaikaisin Olmon asiakas. Kun
han kdy Olmon tehtaalla, menee siella ai-
kaa koko paiva ja vierailu huipentuu illalli-
seen.

Niemisen mukaan edelleen 16ytyy
runsaasti asiakkaita, jotka haluavat ostaa
nimenomaan italialaisen pyérén italialaisil-
la osilla. Velosportissa tarpeet tulevat tyy-
dytetyiksi, silla Colnagojen, Olmojen ja
Bassojen ohella liike myy myds Bianchia
ja Cinellié - seké harvakseltaan Masia, joka
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on merkkind Raimo Niemiselle erityisen rakas. Héan osti ratapys-
rakseen vuonna 1968 Masin, ja on ajanut merkilla saannéllisesti
siita lahtien.

Masia tunnetumpi Velosportin myymé klassikkomerkki on Col-
nago.

- Colnago on monen ajajan haaveena viimeistaan kun eldke-
paivat alkavat lahestya. Colnagojen hinnat ovat olleet korkeita,
mutta nyt olemme viimein onnistuneet neuvottelemaan ne tehtaan
kanssa muun Euroopan tasolle.

Niemisen mukaan Velosportin tarkein yksittdinen tuotemerkki
on maantiepydrien osasarjoja ja kiekkoja valmistava legendaari-
nen Campagnolo. Sen kanssa on vuosien mittaan tehty paljon t6i-
ta, silla italialaiset eivat ole jenkkien tapaisia ulospain suuntautu-
neita bisnesmiehia, vaikka sydamellista kansaa ovatkin. Ei siis ih-
me, jos saapasmaan nimiin vannovat pyoréilijat suuntaavat Kapy-
laén, semminkin kun Velosport myy vield Sidin pyorailykenkiakin.

Kaikille pyériilijsille ei ajopelin valmistusmaa ole kynnyskysy-
mys. Heille Niemisella on tarjota Cannondaleja Shimanon tai Sra-
min osilla. Cannondalen jakeluorganisaatiohan poikkeaa yleisesta
linjasta niin, ettd maahantuonnin hoitavat yksittaiset kauppiaat.
Tasta johtuu, ettda merkilla on Suomessa puolen tusinaa maahan-
tuojaa.

dJos Recordin pakkavaihto-
ehtojen hammasluvut
eivat tule ulkomuistista,
osa asiakkaista kylla
opastaa mielellddn myyja-
parkaa sarkastisin sana-
k&antein.

valitsee parhaaksi rankkaamansa valmistajan mallistosta rungon,
johon kasataan liikkeessa osat asiakkaan toiveiden mukaan. Vaik-
ka komponenttien myynti onkin kasvussa, Nieminen sanoo, etta
hankinta tuottaa valilla tuskaa, etenkin jos liilkkeen hyllysta l16ytyvat
osat eivat kelpaa asiakkaalle pyodran kokoonpanoa suunniteltaes-
sa.

Velosportille, kuten monille muillekin pyéréliikkeille sataa
valilla nettikeskusteluissa kiukkuisia kommentteja esimerkiksi pit-
kista toimitusajoista tai siité, ettei puhelimiin vastata. Haukut voi-
vat valilla olla aiheellisiakin, mutta usein syyna pullonkauloihin on
alan voimakas sesonkivaihtelu.

- Pyorakaupassa saa vililla tehda toita 120 prosentin teholla,
kun taas hiljaisena aikana 60 prosenttia riittaa. Sesongin ollessa
kiivaimmillaan joudumme turvautumaan esimerkiksi perhepiirin
apuun kun puhelimet soivat taukoamatta. Valitettavasti talléin
asiakkaan pulmiin ei aina l6ydy ratkaisua, kun puhelimen toisessa
paassa ei olekaan alan ammattilainen.

Pyoraalan ammattiliikkeeseen on Niemisen mukaan hankalaa
loytaa patevaa tydvoimaa, silld myyjan pitaisi hallita valtava mééra
nippelitietoa. Ja jos Recordin pakkavaihtoehtojen hammasluvut
eivat tule ulkomuistista, osa asiakkaista kylla opastaa mielelldén
myyjaparkaa sarkastisin sanakaéntein.

Raimo Nieminen kertoo, ettd parhaimmillaan Velosportin liike-
vaihdosta on puolet tullut pyérien myynnisté ja puolet varusteista,

osista, vaatteista seka huollosta. Huonoimmillaan suhde on ollut
70-30. Tasaisesti pitkin vuotta soljuva kassavirta on firman kuin
firman tavoitteena, ja pyéraalalla korjaamotoiminta sek& varus-
temyynti tuovat rahaa juokseviin menoihin silloin kun pyora-
myynti ei vuodenaikojen takia veda.

Vaikka Velosport tunnetaan ennen kaikkea maantiepyéria
myyvana liikkeend, on sen valikoimissa ollut pitkdan myés
maastureita. Peruspyorat Nieminen heivasi taannoin liikkees-
taan, mutta joutui perumaan paatéksensa ja ottamaan ne takai-
sin.

Velosportin  ykkésmerkki maasturibuumin alkuaikoina oli
amerikkalainen Marin, joita Velosportin maahantuomina myy-
tiin 1990-luvun alkupuolella Sportia-urheiluliikeiden kautta jopa
4 000 vuodessa. Marin otti voittoja Tekniikan Maailman testeis-
s& ja oli muutaman vuoden maasturien ykkdsmerkki Suomessa.
Marin tekee laatupyoria edelleen, mutta maahantuoja on vaihtu-
nut.

Nykyaan Velosportin ykkésmaasturimerkki on Cannondale,
joka istuu Velosportin valikoimiin sikéli hyvin, etta yritys valmis-
taa my6s maantiepydria. Toisena maasturimerkking on toistai-
seksi Merida.

Millainen sitten on pyoérakauppias Raimo Niemisen ihan-
neasiakas?

- Tarkein asiakasryhmé& ovat 35-55-vuotiaat miehet, jotka
ovat saavuttaneet asemansa tytelaméssa. Perhe-elama on va-
kiintunutta ja lapset kasvaneet. Jossain vaiheessa miehet huo-
maavat, ettd kunto on rapistunut ja sille taytyisi tehda jotain.
Mieleen tulee pyodran hankkiminen, Nieminen kuvailee.

Kauppiaan kannalta edelld kuvattu asiakas on mitd parhain:
hanelld on rahaa kunnon tavaran ostamiseen, asiakas on usein
fiksu ja hanen kanssaan on helppo tulla toimeen, ja saadessaan
hyvaa palvelua han pistaéd sanan kiertamaén. Tuloksena on hei-
t4, joita kutsutaan vakioasiakkaiksi ja jotka suuntaavat samaan
liikkeeseen kerta toisensa jélkeen. Oli se sitten Velosport tai jo-
ku muu.e

Raimo Nieminen

- Syntynyt 17.6.1946 Nivalassa

- Liittyi helsinkildiseen Pydra-Toverit ry:hyn 14-vuotiaana
vuonna 1960

- Aloitti kilpapy®orailyn 1962 ja oli nuorten luokassa 30
kilometrin aika-ajossa 16.

- Ensimmaéinen yleisen luokan SM-mitali oli pronssia ja tuli
tandem-luokassa 1963

- Ensimméinen SM-kulta tuli erdajossa 1966

- Kaikkiaan 34 mitalia ratapy6railyn SM-kilpailuissa vuosina
1963-1980

- SM-mitaleista kultaisia 19, hopeita 11 ja pronsseja 4

- 5 Suomen ennatysta, naisté tarkein 1 kilometrin aika-ajon
SE 1.09,5 vuodelta 1970

- Olympiakisapaikka Miincheniin 1972 jai haaveeksi, kun
Nieminen jai 18 sadasosasekunnin padhén karsintarajasta

- Kilpapyoérailyura paattyi 1980 IK-32:n riveissa 4 km:n
joukkueajon hopeamitaleihin

- Pyora-Toverien johtokunnassa yhteensa 30 vuotta vuosina
1968-2007

- Pyora-Toverien puheenjohtajana kahteen otteeseen
yhteensd 11 vuotta

- Helsinkilaisen, tdn& vuonna 30-vuotista toimintaansa
juhlivan pyoraliike Velosportin omistaja
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